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1. OBJETIVO

1.1. A presente Politica de Suitability (“Politica”’) é adotada nos termos da Instrugao CVM
539, de 13 de novembro de 2013 (“Instrucdo CVM 539/13”), do Codigo ANBIMA - Associacdo
Brasileira das Entidades dos Mercados Financeiro e de Capitais (“ANBIMA”) de Regulacéo e
Melhores Préaticas para Distribuicdo de Produtos de Investimento e das Diretrizes e
Deliberac6es ANBIMA do Cadigo de Distribuicdo, e em cumprimento ao disposto no art. 30,
inciso |, alinea “b”, da Instrucdo CVM — Comissao de Valores Mobiliarios (“CVM”) 558, de 17
de dezembro de 2015 (“Instrucdo CVM 558/15”), e alteracBes posteriores, tendo em vista a
distribuicio pela GARDE ASSET MANAGEMENT GESTAO DE RECURSOS LTDA. (“Garde
Asset”), pela GARDE PREVIDENCIA ADMINISTRACAO DE RECURSOS LTDA. (“Garde
Previdéncia”), ou pela GARDE EQUITIES GESTAO DE RECURSOS LTDA. (“Garde Equities”
e, quando em conjunto com a Garde Asset e a Garde Previdéncia, “Garde”) dos fundos de
investimento por elas geridos (“Fundos”), conforme permitido pela Instrugdo CVM 558/15,
sendo certo que cada uma das empresas apenas podera distribuir os fundos sob sua prépria
gestao.

1.2. Todos aqueles que possuem cargo, funcao, posicao, relagédo societaria, empregaticia,
comercial, profissional, contratual ou de confianga na Garde (“Colaboradores”) e atuam na
atividade de distribuicao deverdo observar a presente Politica, que estabelece procedimentos
formais, de acordo com critérios proprios, que possibilitam verificar a adequacdo do
investimento realizado ao perfil do cliente, que permitam definir seu perfil de investimento, sua
situacdo financeira, sua experiéncia em matéria de investimentos, grau de tolerancia a
volatilidade e os objetivos visados pelo investidor.

1.3. A Politica aplica-se a todos os clientes ou potenciais clientes pessoas fisicas e
juridicas, inclusive socios e funcionarios da Garde, em relagdo a distribuicdo dos Fundos
(“Clientes” e, no singular, “Cliente”), realizada mediante contato pessoal com o Cliente ou com
0 uso de qualquer meio de comunicagdo, seja sob forma oral, escrita, eletrébnica ou pela rede
mundial de computadores.

1.4. A presente Politica é adotada para o Cliente titular da aplicacéo, ndo havendo qualquer
tipo de andlise de adequacéo ao perfil de investimentos do cotitular.

1.5. O Sr. FELIPE AUGUSTO DA SILVA BASTOS, indicado nos documentos societarios
da Garde na qualidade de Diretor de Compliance, sera responsavel pelo cumprimento pelos
Colaboradores das obrigacfes aqui definidas, bem como pelo treinamento dos Colaboradores
envolvidos na distribuicdo dos Fundos.

1.6. O Sr. MARCELO FIDENCIO GIUFRIDA, indicado nos documentos societarios da
Garde, sera responsavel pela atividade de distribuicdo dos Fundos em geral, sem prejuizo da
possibilidade da distribuicdo direta dos Fundos ser desempenhada, exclusivamente, por
Colaboradores integrantes da equipe de distribuicdo (“Equipe de Distribuicdo”), bem como
pelo treinamento dos Colaboradores envolvidos na atividade.




2. ROTINAS E PROCEDIMENTOS

2.1. Para definicdo do objetivo do Cliente, a Garde deve considerar, no minimo, as
seguintes informagdes:

l. O periodo que o Cliente deseja manter os investimentos;
Il. As preferéncias declaradas pelo Cliente quanto a assuncéo de riscos; e
. As finalidades do investimento.

2.2. Para definicdo da situagédo financeira do Cliente, a Garde deve considerar, no minimo,
as seguintes informacdes:

l. O valor das receitas regulares declaradas pelo Cliente;
Il. O valor que compde o patrimdnio do Cliente; e
Il. A necessidade futura de recursos declarada pelo Cliente.

2.3. Para definicdo do conhecimento do Cliente, a Garde deve considerar, no minimo, as
seguintes informagdes:

l. Os tipos de produtos, servigos e operagcdes com os quais o Cliente tem familiaridade;
Il. A natureza, volume e frequéncia das operacg0es ja realizadas pelo Cliente, bem como
o periodo que tais operacdes foram realizadas; e

Il. A formacao académica e a experiéncia profissional do Cliente.

2.4.  Esta Politica busca adequar o investimento realizado e/ou recomendacédo de produto
ao perfil de risco do Cliente.

2.5. Antes do primeiro investimento ou recomendacdo, o Cliente preencherd um
Questionario de Suitability (“Questionario”), na forma do Anexo | a presente Politica, que
abrange as informacfes acima e as seguintes questbes, dentre outras:

a) Composicao atual do patriménio do Cliente;
b) Necessidade de liquidez;

c) Finalidade do investimento;

d) Experiéncia em matéria de investimento; e
e) Tolerancia a volatilidade.

2.6. A Equipe de Distribuicdo sera responsavel pela coleta de informag6es dos Clientes e
obtencéo do Questionéario devidamente preenchido, conforme definido nesta Politica.

2.7. Com isso, sera definido um perfil para o Cliente através de um sistema de pontuacao
baseado nas respostas obtidas no Questionario, sendo estes alocados em 4 (quatro) niveis
de risco — Conservador, Moderado, Arrojado ou Agressivo.

2.8.  No Questionério, o Cliente respondera uma série de questdes, as quais séo atribuidas
pontuacdes conforme abaixo:



Quest3o| a. b. c d.
Al 1 2 3 4
A2 1 2 3 4
A3 1 2 3 4
Bl 1 2 3 4
B2 1 2 3 4
B3 1 2 3 4
o | 1 il 3 4
c2 1 2 3 4

2.9. Posteriormente, é feito o calculo do Perfil do Investidor, conforme destacado abaixo:

Perfil DE ATE
Conservador 8 13
Moderado 14 19
Arrojado 20 25
Agressivo 26 32

2.10. Os perfis de risco mais elevados compreendem investimentos em ativos de niveis de
risco mais baixos. Ou seja, o perfil agressivo compreende investimentos em ativos agressivo,
moderado e conservador. O perfil arrojado compreende investimentos em ativos de nivel de
risco arrojado, moderado e conservador e, assim sucessivamente.

2.11. A seguir estdo definidos os 4 (quatro) perfis de investimentos adotados pela Garde,
classificados de acordo com as categorias de valores mobilidrios pertinentes:

l. Conservador

O perfil do investidor “conservador” possui a seguranca como referéncia para as suas
aplicacdes, assumindo 0s menores riscos possiveis. Em raz&do da sua baixa tolerancia ao
risco, mantém em sua carteira percentual reduzido de produtos de renda variavel, dando
preferéncia aos produtos de renda fixa. Possui como objetivo a preservacdo de seu
patriménio. Realiza investimentos solidos e que buscam retorno a longo prazo.

Il. Moderado

Para o perfil do investidor “Moderado”, a seguranga é importante, mas ele busca retornos
maiores, aceitando, portanto, assumir algum risco. Aceita que parte de seu patriménio seja
alocado em renda variavel e o restante em aplicacdes mais estaveis. Além disso, preza pela
busca de ganhos no médio e longo prazo.

Il. Arrojado

O perfil do investidor “Arrojado” suporta riscos elevados na busca de resultados melhores. Ele
tem ciéncia que pode perder parte ou totalidade dos recursos investidos e, mesmo assim,
opta por investimentos arriscados para obter ganhos acima da média. Tende a buscar ganhos
rapidos e pontuais no curto prazo, ciente de que, em periodos mais curtos, 0s ativos podem
ndo apresentar uma tendéncia clara, sendo suscetiveis a bruscas e inesperadas oscilagées
de preco, o0 que resulta em um risco mais elevado da operacgéo.



V. Agressivo

O perfil do investidor “agressivo” esta associado a Clientes que possuem total conhecimento
e amplo dominio do mercado de capitais. O Cliente com perfil agressivo busca retornos muito
expressivos no curto prazo, suportando quaisquer riscos. Tal modalidade de investidor pode
realizar operacdes "alavancadas", ciente das chances de perda ndo s6 dos recursos
investidos na operagdo, como porventura outros que tenham sido alocados em outros
investimentos.

2.12. Compara-se o perfil do Cliente com os investimentos por ele pretendidos. Caso 0s
investimentos pretendidos estejam em desacordo com o perfil definido, o Cliente é alertado
por um Colaborador da Garde, que devera propor uma alocacéo alternativa para o Cliente
que se enquadre dentro de seu perfil de risco. Caso, mesmo apos o alerta, o Cliente decida
prosseguir com o investimento que o desenquadra de seu perfil de risco, 0 mesmo devera
assinar um termo ratificando sua ciéncia, consciéncia e inten¢cdo de possuir ativos mais
agressivos do que indicado como adequado para o seu perfil, cujo modelo esta previsto no
Questionario, nos termos do Anexo | desta Politica.

2.13. Sem prejuizo do disposto nas Clausulas 2.14 e 2.15 adiante, é vedado a Garde
recomendar produtos ou servigos quando:

I. o perfil do Cliente n&o seja adequado ao produto ou servico;

Il. ndo sejam obtidas as informacdes que permitam a identificacdo do perfil do Cliente; ou

[ll. as informacdes relativas ao perfil do Cliente ndo estejam atualizadas, conforme clausula
4.1 desta Politica.

2.14. Caso o Cliente se recuse a preencher o Questionario ou ndo fornega informacdes
suficientes para tracar seu perfil de investidor, o Cliente sera classificado como “sem perfil” e
nao poderao ser recomendados produtos ao Cliente. Além disso, o Cliente devera assinar um
Termo de Recusa do Questionario de Suitability, antes do primeiro investimento e de cada
nova aplicacéo, nos termos do Anexo Il a presente Politica.

2.15. Apos preencher o Questionario e ser definido um perfil de investidor, caso o Cliente
deseje realizar um investimento que ndo seja compativel com seu perfil, devera, antes do
primeiro investimento e de cada nova aplicacdo, assinar um Termo de Ciéncia de
Desenquadramento do Investimento ao Perfil do Investidor.



3. CLASSIFICACAO DOS PRODUTOS

3.1. A Garde classificou os Fundos sob sua gestdo e distribuidos aos Clientes
considerando os seguintes aspectos: (i) os riscos associados aos Fundos e seus ativos
subjacentes, incluindo os riscos de crédito, liquidez e mercado, descritos no Manual de Risco
da Garde; (ii) o perfil dos Fundos e dos prestadores de servicos a eles associados; (iii)) a
existéncia de garantias nas operacoes realizadas pelos Fundos; e (iv) os prazos de caréncia
para resgate nos Fundos.

3.2.  ApoOs esse processo, cada Fundo foi classificado em uma faixa de risco, de acordo
com as classificacBes previstas neste Capitulo 3 (Conservador, Moderado, Arrojado ou
Agressivo) e abaixo descritas:

l. Conservador: Fundos de investimento de baixo risco, com aplicagbes
preponderantemente realizadas em titulos de renda fixa, notadamente titulos publicos federais
e de emissdo de instituicbes financeiras de primeira linha e que, portanto, apresentam
baixissimo risco de crédito. Tais fundos, em geral, sdo constituidos sob a forma de condominio
aberto, com prazos curtos para resgate de cotas, ndo apresentam grande volatilidade e
buscam retorno a longo prazo.

Il. Moderado: Fundos de investimento que buscam retornos maiores se comparados aos
classificados como conservadores, aceitando, portanto, assumir algum risco. Nesse sentido,
contam com a possibilidade de investimento em renda variavel, como a¢bes de companhias
admitidas a negociacdo em mercados organizados, preferencialmente acbes de natureza
liquida, e o restante em aplicagbes mais estaveis de renda fixa. Além disso, sdo constituidos,
em geral, sob a forma de condominio aberto e buscam de ganhos no médio e longo prazo.

Il. Arrojado: Fundos de investimento que suportam riscos elevados na busca de
resultados melhores, assumindo, em alguns casos, risco de perder parte ou totalidade dos
recursos investidos, sempre buscando obter ganhos acima da média e admitindo ganhos
rapidos e pontuais no curto prazo. Investem em produtos mais sofisticados, como derivativos,
ainda que para prote¢do da carteira. O investimento em ativos de renda fixa de baixo risco é
realizado, em regra, apenas para controle de caixa, com o0 objetivo de cumprir com as
obrigacdes ordinarias, tais como pagamento dos prestadores de servigo. Além disso, podem
ser constituidos sob a forma de condominio fechado ou apresentar prazo significativo para
resgate de cotas e admitem exposicdo significativa a poucos emissores, poucos ativos ou
ativos classificados como “crédito privado”.

V. Agressivo: Fundos de investimento que buscam retornos muito expressivos no curto
prazo, suportando quaisquer riscos e admitindo inclusive operacdes complexas com
derivativos e "alavancagem”, com a consequente obrigacdo dos cotistas de aportar mais
recursos no fundo no caso de patriménio liquido negativo. Admitem, ainda, concentracdo
significativa em ativos financeiros emitidos no exterior e ativos classificados como “crédito
privado”. Além disso, podem ser constituidos sob a forma de condominio fechado ou
apresentar prazo significativo para resgate de cotas.

3.3. Em relacédo ao perfil dos prestadores de servicos dos Fundos, a Garde ressalta que,



independente da classificacdo, os Fundos contam apenas com prestadores de servicos
amplamente reconhecidos pelo mercado e com extenso know how, conforme abaixo descrito:

(i) Administragéo: Intrag Distribuidora de Titulos e Valores Mobiliarios Ltda.
(ii) Custddia: Itat Unibanco S.A.

(i) Auditoria Independente: PricewaterhouseCoopers

(iv) Escrituracao: Itat Unibanco S.A.

3.4. Produtos Complexos: O investimento em instrumentos financeiros complexos exigem
maiores conhecimentos por parte do investidor, por apresentar maiores riscos. Dessa forma,
a Garde considera a necessidade de maior experiéncia e conhecimento do Cliente, maior
tolerancia ao risco e as oscilacdes do mercado e dos instrumentos financeiros, bem como
uma maior tolerancia aos prazos de investimento.

3.4.1. Os fundos caracterizados como complexos podem apresentar em suas carteiras agoes
negociadas em mercado néo-regulamentado, derivativos com perdas ilimitadas, warrants,
titulos sobre mercadorias.

3.4.2. A Garde sempre que considerar a distribuicdo de algum produto de investimento
complexo determinara o publico alvo permitido para a alocacgéo, ou seja, considerara o perfil
de risco do investidor. No caso de produtos complexos, a Garde estabeleceu a regra de
disponibilizar tais produtos somente para Clientes de perfil “Arrojado” e “Agressivo”.

3.4.3. Na apresentacao de produtos complexos, os materiais de marketing e os Colaboradores
responsaveis pelo relacionamento com os investidores deverdo informar sobre a estrutura
desses produtos em comparacdo com a de produtos tradicionais, alertando para os riscos
envolvidos.

3.4.5. Além disso, quando aplicavel, sera dado destaque no site da Garde com relagdo a
classificacédo de determinado Fundo como “complexo”.

3.5. A classificacdo de fundos prevista acima observa a escala de pontos do Anexo | a Diretriz
ANBIMA de Suitability n°® 01/19 (0,5 a 5,0 pontos), conforme os investimentos previstos nas
carteiras dos Fundos. A Garde ressalta que seus fundos observam apenas 4 categorias de
classificacdo de produtos, conforme seus riscos, estratégias e limites de investimento, e
considerando que as aplicagdes em Fundos de Investimento em Participacdes (FIPs) ndo
fazem parte das estratégias dos Fundos, sendo os FIPs o Unico produto com potuacao 5,0 na
escala proposta pela ANBIMA.



4. ATUALIZACOES E COMUNICACOES COM OS CLIENTES

4.1. O Questionério sera atualizado, no minimo, a cada 24 (vinte e quatro) meses, com
objetivo de manter atualizado o perfil do Cliente.

4.2. A Garde devera, ainda, realizar nova andlise e classificacdo das categorias dos
produtos distribuidos em intervalos ndo superiores a 24 (vinte e quatro) meses.

4.3. As comunicacdes da Equipe de Distribuicdo com os Clientes, inclusive para solicitar
atualizagéo de seu perfil ou assinatura de novos termos, serdo realizadas por meio eletronico,
no e-mail fornecido pelo Cliente quando do preenchimento de seu cadastro junto a Garde.

4.4. Nao obstante a comunicacao realizada de forma eletrbnica, o Questionario sera
validado por meio da assinatura do Cliente no documento fisico. Neste caso, as informagdes
serdo validadas pela Garde e armazenadas em sistema interno, sendo que o arquivo fisico
do Questionario sera arquivado em conjunto com a Ficha Cadastral e demais documentos do
Cliente.

4.5. Os procedimentos e materiais utilizados na venda de produtos devem ser adequados
aos perfis dos Clientes. Na divulgacdo dos Fundos, todos o0s responsaveis pelo
relacionamento com Clientes deverao obedecer, no minimo, as diretivas a seguir: (i) os novos
produtos devem ser previamente classificados para fins de enquadramento nos perfis de risco
e investimento; (i) sempre implementar mecanismos para assegurar que o Cliente ou
potencial Cliente foi informado de maneira apropriada sobre todas as caracteristicas e riscos
potenciais da operacdo, para verificar sua consisténcia com operacdes realizadas
anteriormente e com sua motivacao para contrata-la ; e (iii) os produtos somente poderao ser
oferecidos aos Clientes ou potenciais Clientes de acordo com o seu perfil de investimento.



5. DISPENSAS

5.1. A obrigatoriedade de verificar a adequacéo do Fundo distribuido ao Cliente pela Garde
nao se aplica quando:

a) o Cliente for investidor qualificado, nos termaos da Instrugdo CVM 539/13, com excecao
das pessoas naturais mencionadas no inciso 1V do art. 9°-A e nos incisos Il e 11l do art. 9°-B,
da referida Instrucéo;

b) o Cliente for pessoa juridica de direito publico; ou

c) o Cliente tiver sua carteira de valores mobiliarios administrada discricionariamente por
administrador de carteira de valores mobiliarios autorizado pela CVM.



6. CONSIDERACOES GERAIS

6.1. O preenchimento do Questiondrio que posteriormente gera o perfil de risco do Cliente
é de inteira responsabilidade do Cliente, ndo cabendo qualquer andlise subjetiva por parte da
Garde.

6.2. Esta Politica ou 0 Questionario ndo constitui garantia de satisfacdo do Cliente e nédo
garante que os ativos investidos atinjam o objetivo de risco e rentabilidade do Cliente.

6.3. O perfil do Cliente é estabelecido de acordo com critérios proprios, ndo cabendo
comparacao ou equivaléncia com os perfis de investimento de outras institui¢cdes.

6.4. A Garde ndo podera, em qualquer hipotese, ser responsabilizada por eventual
depreciacdo dos ativos integrantes da carteira de investimentos do Cliente, incluindo os
fundos de investimento investidos, que impliguem na perda parcial ou total dos recursos
detidos pelo Cliente, exceto nos casos em que se verificar a atuagdo dolosa ou negligente da
Garde na realizacdo de suas atribuicdes definidas em contrato a ser firmado ou na
regulamentacao em vigor.

6.5. A Garde deve manter, pelo prazo minimo de 5 (cinco) anos contados da ultima
operacéo realizada pelo Cliente, conforme o caso, ou por prazo superior por determinacao
expressa da CVM, em caso de processo administrativo, todos os documentos e declaragbes
exigidas nesta Politica. Os documentos e declarag6es referidos acima podem ser guardados
em meio fisico ou eletrénico, admitindo-se a substituicdo de documentos pelas respectivas
imagens digitalizadas.

6.6. A Garde mantém uma politica de treinamento junto aos Colaboradores da area
responsavel acerca do processo de suitability e enquadramento de seus Clientes, sendo que
a responsabilidade pelos procedimentos desta Politica € do Diretor responsavel pelas
atividades de distribuicdo, cadastro e suitaiblity, conforme indicado no Formulario de
Referéncia da Garde (“Diretor de Distribuicdo”), cabendo ao Diretor responsavel pelo
compliance a supervisédo dos procedimentos aqui descritos.




7. CONTROLES INTERNOS

7.1. O Diretor de Distribuicdo deve encaminhar aos sdcios administradores, até o Gltimo
dia util dos meses de janeiro e julho, relatorio relativo ao semestre encerrado no més
imediatamente anterior a data de entrega contendo:

| — uma avaliacdo do cumprimento pela Garde das regras, procedimentos e controles internos
definidos nesta Politica; e

Il — as recomendacgdes a respeito de eventuais deficiéncias, com o estabelecimento de
cronogramas de saneamento.

7.2. Cabera ao Comité Executivo:

| — aprovar as regras e procedimentos escritos, bem como controles internos passiveis de
verificacdo, que permitam o pleno cumprimento do dever de verificacdo da adequacao dos
investimentos ao perfil do Cliente; e

Il — supervisionar o cumprimento e a efetividade dos procedimentos e controles internos.



ANEXO |
QUESTIONARIO DE SUITABILITY
(“Questionario”)

NOME DO CLIENTE:
CPF / CNPJ:

ANALISE DE PERFIL DO INVESTIDOR
QUESTIONARIO DE SUITABILITY

INTRODUCAO

Os produtos financeiros estdo cada vez mais sofisticados, e os investidores a cada dia tém
acesso a alternativas com diferentes caracteristicas, politicas de investimento e composigao
de carteira. A partir dai, o desafio para o investidor é selecionar o produto mais apropriado ao
seu objetivo e perfil de risco.

A Andlise de Perfil do Investidor (suitability), procedimento instituido pela ANBIMA e
pela CVM, estabelece que todas as instituicbes distribuidoras de fundos de
investimento adotem procedimentos para verificar a adequacdo de seus produtos
recomendados ao perfil de seus clientes.

Dessa forma, para auxiliar o investidor na tarefa de selecionar o produto adequado ao seu
perfil de risco e objetivos, as instituicdes distribuidoras utilizam um questionario especifico,
gue envolve aspectos como escolaridade, horizonte de aplicacao, finalidade e tolerancia ao
risco. Busca-se avaliar o perfil de risco e oferecer ou recomendar produtos que melhor
atendam aos objetivos de retorno do cliente, o qual devera ser renovado bienalmente.

O perfil do investidor deve considerar o momento de vida em que o cliente esta. A tolerancia
ao risco e 0s objetivos podem mudar ao longo do tempo. Por isso, diante de um novo
investimento é importante verificar se a posi¢do do portfélio esta de acordo com os objetivos
e planos para o futuro. E importante que o cliente avalie periodicamente seu perfil de investidor
para, se for o caso, rever a adequacéo de seus investimentos.

Por favor, leia atentamente as questfes abaixo, e assinale a resposta que melhor
representa sua situagdo atual. Tome como referéncia sua visdo perspectiva de longo
prazo, e dé menos peso a fatos mais recentes e a movimentagdes de mercado de curto
prazo. Caso nao saiba a resposta a alguma questao, assinale a alternativa “a”.

QUESTIONARIO

A - OBJETIVO DO CLIENTE

Al. Qual o horizonte de tempo para o investimento de seus recursos?
a. Até 1 ano - Curto Prazo.

b. Entre 1 e 3 anos - Médio Prazo

c. Entre 3 e 5 anos - Médio-longo Prazo.

d. Acimade 5 anos - Longo Prazo.



A2. Em um dia de crise, supondo que sua posicdo em acles sofresse
desvalorizacao de 20%, o que vocé faria?

a. Venderia as minhas a¢gfes, mesmo com perdas expressivas.

b. Aguardaria alguns dias antes de tomar uma decisao.

c. Esperaria até 6 meses para tentar recuperar 0 meu investimento.

d. Compraria mais acoes.

A3. Qual € seu principal objetivo de investimento nesse portfolio?

a. Preservacédo do capital com disponibilidade do recurso inferior a 1 ano

b. Preservacao do capital com disponibilidade do recurso superior a 1 ano

c. Combinacéo entre preservacdo do capital e sua valorizacéo.

d. Valorizagdo expressiva do capital (potencial de ganhos mais elevados, porém com
risco de perdas significativas)

B - SITUAQAO FINANCEIRA

B1l. QUAL E O VALOR DE SUA RENDA ANUAL?
a. Até R$ 250 mil

b. Acima de R$ 250 mil até R$ 500 mil

c. Acima de R$500 mil e até R$ 1 milhao.

d. Acima de R$1 milhéo.

B2. Qual é o valor de seu patrimbénio mantido em investimentos financeiros?
a. Até 10%.

b. Entre 11% e 25%.

c. Entre 26% e 40%.

d. Acima de 40%.

B3. Qual é a sua expectativa em relacao a sua renda mensal nos préoximos anos?
a. Deve decrescer.

b. Deve manter-se constante.

c. Deve crescer em linha com a inflagéo.

d. Deve crescer acima da inflagéo.

C - CONHECIMENTO DO CLIENTE

C1. Quais os tipos de produtos vocé tem familiaridade (levando em consideracgéo,

eventualmente, o volume, a frequéncia e o periodo que foram realizadas as

operacOes abaixo, e sua experiéncia profissional)?

a. N&o conhe¢o nenhum produto financeiro

b. Somente Poupanca,;

c. Fundos DI, CDBs, Fundos de RF e o produto do item b;

d. Fundos Multimercados, Titulos Publicos (Tesouro Direto), LCI, LCA, Acdes e o0s
produtos dos itens b e ¢

C2. Qual seu grau de escolaridade?
a. Fundamental Incompleto

b. Fundamental Completo

c. Ensino Médio



d. Superior e/ou P6s Graduacéao

Com base nas respostas acima, utilize a tabela a esquerda abaixo, e some 0s pontos.
Agora utilize o resultado da soma e assinale o seu perfil na tabela da direta.
IMPORTANTE: O RESULTADO OBTDO E APENAS INDICATIVO. SE ACHAR MAIS
CONVENIENTE, ANTES DE INVESTIR FALE COM ALGUM DE NOSSOS PROFISSIONAIS
DE INVESTIMENTO E BUSQUE AS INFORMACOES COMPLEMENTARES QUE JULGAR
NECESSARIAS.



Questdo] a. b. . d. Total de Pontos:

Al 1 2 3 4

A2 1 2 3 4

A3 1 2 3 4

Bl 1 2 3 4 Perfil DE ATE
B2 1 2 3 4 Conservador 8 13
B3 1 2 3 4 Moderado 14 19
C1 1 2 3 4 Arrojado 20 25
C2 1 2 3 4 Agressivo 26 32

SINTESE DOS PERFIS DE INVESTIDOR

O perfil do investidor “Conservador’ possui a seguranga como
referéncia para as suas aplicagdes, assumindo 0S menores riscos
possiveis. Em razdo da sua baixa tolerancia ao risco, mantém em

CONSERVADOR sua carteira percentual reduzido de produtos de renda variavel,

dando preferéncia aos produtos de renda fixa. Possui como
objetivo a preservacéo de seu patriménio. Realizam investimentos
sélidos e que buscam retorno a longo prazo.

Para o perfil do investidor “Moderado”, a segurancga é importante,
mas ele busca retornos maiores, aceitando, portanto, assumir

MODERADO algum risco. Aceita que parte de seu patriménio seja alocado em

renda variavel e o restante em aplicagbes mais estaveis. Além
disso, preza pela busca de ganhos no médio e longo prazo.

O perfil do investidor “Arrojado” suporta riscos elevados na busca
de resultados melhores. Ele tem ciéncia que pode perder parte ou
totalidade dos recursos investidos e, mesmo assim, opta por
investimentos arriscados para obter ganhos acima da média.

ARROJADO Tende a buscar ganhos rapidos e pontuais no curto prazo, ciente

de que, em periodos mais curtos, os ativos podem nao apresentar
uma tendéncia clara, sendo suscetiveis a bruscas e inesperadas
oscilacbes de preco, o que resulta em um risco mais elevado da
operacéo.

AGRESSIVO

O perfil do investidor “Agressivo” esta associado a clientes que
possuem total conhecimento e amplo dominio do mercado de
capitais. O cliente com perfil agressivo busca retornos muito
expressivos no curto prazo, suportando quaisquer riscos. Tal
modalidade de investidor pode realizar operacdes "alavancadas",
ciente das chances de perda ndo sé dos recursos investidos na
operagdo, como porventura outros que tenham sido alocados em
outros investimentos.

[] TERMO DE CIENCIA DE DESENQUADRAMENTO DO INVESTIMENTO AO
PERFIL DO INVESTIDOR:

(i)

(ii)

AO ASSINALAR O BOX ACIMA O INVESTIDOR DECLARA:

Ter plena ciéncia de que qualquer um dos investimentos descritos abaixo
ndo sdo compativeis com seu perfil de investidor e, portanto, apresentam
maiores riscos do que os investimentos adequados a seu perfil;

Que leu e entendeu o teor de todas as informacdes sobre o(s) fundo(s)
indicado(s) abaixo, incluindo, sem limitagcdo, o regulamento e o formulério



de informacdes complementares, especialmente sobre os riscos do
investimento.

Local e Data:

Assinatura do Cliente:




ANEXO I
TERMO DE RECUSA DO QUESTIONARIO DE SUITABILITY

NOME DO CLIENTE:

CPF/CNPJ:

Prezado Cliente,

Antes de realizar um dos investimentos abaixo é importante que vocé verifique se ele
esta de acordo com 0s seus objetivos. Para isso precisamos conhecer o seu perfil de

investidor.

Ao datar e assinar esta declaracédo, vocé tera confirmado:

(i)

(ii)

(iii)

Ter plena ciéncia da importancia de conhecer seu perfil de investidor para
apoiar sua decisao de investimento e que enguanto ndo conhecer o seu
perfil ndo podera receber recomendacéo de investimento;

Que nao deseja conhecer seu perfil de investidor neste momento e tem
ciéncia de que isso implica em ndo receber recomendacdo de
investimento, enquanto ndo conhecer o seu perfil; e

Ter plena ciéncia de que as opera¢fes eventualmente contratadas podem
possuir riscos maiores do que aqueles previstos nos produtos que seriam
recomendados para o seu perfil.

Local e Data:

Assinatura do Cliente:




